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PLAN
MARKETINGOWY

Better Life!



Witaj!
Większość firm w tym miejscu zaczyna opowiadać o SOBIE, czyli o tym, jak 

prężnie działają, jak fantastycznie się rozwijają, jakie fenomenalne mają pro-

dukty i oczywiście jaki wyjątkowy Plan Marketingowy (Plan Kariery i Bonu-

sów). Tak, to wszystko jest ważne, ale dla nas ważny/ ważna jesteś Ty, Twoje 

oczekiwania, marzenia, cele.

Jeśli czytasz ten materiał, to znaczy, że interesują Cię nowe możliwości... 

Być może chcesz zarabiać więcej pieniędzy i jednocześnie mieć więcej cza-

su dla rodziny, a może chcesz zbudować swój własny, dochodowy biznes 

i zabezpieczyć finansową przyszłość swoją i dzieci, albo po prostu szukasz 

sposobu na stworzenie źródła dochodu pasywnego, by z pasją spełniać 

swoje marzenia.

Pozwól zatem, że na początek zadam Ci pytanie o Twoje „DLACZEGO?”, 

czyli o to, co jest tym najważniejszym powodem, dla którego chcesz do-

łączyć do firmy takiej jak nasza. Twoje „dlaczego” jest niezwykle istotne 

dla wszystkich Twoich przyszłych działań, to ono określi bowiem kie-

runek Twojej kariery, pozwoli Ci podjąć decyzję o dołączeniu do ludzi 

o podobnych do Twoich wartościach i współpracy z firmą, której kultura 

organizacyjna będzie na każdym kroku wspierać Cię na drodze do Twojego 

sukcesu.

Twoje osobiste „dlaczego” będzie „paliwem motywacyjnym”, które będzie Cię 

napędzać i wzmacniać na każdym etapie rozwijania Twojego biznesu. Zatem 

odpowiedz sobie na pytanie: Co jest dla Ciebie tym ważnym powodem?

Być może pragniesz:
 9 Przejąć kontrolę nad swoim życiem.

 9 Zostać swoim własnym szefem, by zadbać o wolność i niezależność  

finansową.

 9 Mieć więcej wolnego czasu dla rodziny, przyjaciół.

 9 Mieć czas i warunki, by oddać się swojemu hobby.

 9 Wzmocnić finansowo domowy budżet.

 9 Zarobić na prestiżowe studia dla swoich dzieci.

 9 Podróżować do egzotycznych krajów o każdej porze roku.

 9 Posiadać piękny, duży dom/ apartament/ mieszkanie.

 9 Posiadać pokaźne, stabilne konto emerytalne.

 9 Prowadzić działalność charytatywną.

Zapewne każdy z tych powodów, do ich realizacji, wymaga pieniędzy, a kul-

tura organizacyjna BetterStyle i Plan Marketingowy są tak skonstruowane, 

byś mógł/ mogła spełniać swoje „dlaczego”.

Zanim jednak wystartujesz, musisz się dowiedzieć, JAK działa Plan Marketin-

gowy BetterStyle i zrozumieć, SKĄD BIORĄ SIĘ PIENIĄDZE. Najczęstszą bo-

wiem przyczyną, dla której ludzie nie odnoszą sukcesu, jest fakt, że nigdy nie 

zrozumieli, jak budować swój finansowy sukces, ale Ty do nich nie należysz!

GOTOWA? GOTÓW? NO TO ZACZYNAMY.

Powodzenia!
Renata Frączkiewicz-Krzal

Dyrektor Sprzedaży BetterStyle International
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CO NAS WYRÓŻNIA
i dlaczego możemy pomóc Ci w realizacji TWOICH MARZEŃ?

1. POŁĄCZENIE STABILNOŚCI Z ROZWOJEM.
BetterStyle to marka powstała w oparciu o niemal 100 lat doświadczenia w tworzeniu po-
mysłowych produktów ułatwiających codzienne, domowe obowiązki. 

MIĘDZYNARODOWY ZASIĘG. W 1928 roku w Wielkiej Brytanii powstała firma Betterware. 
Od 2007 roku działamy w Polsce. W 2012 roku główna siedziba i centrum logistyczne firmy 
zostały przeniesione właśnie do Polski. Od tego momentu rozpoczął się dynamiczny rozwój 
firmy na wielu rynkach Europy.  W 2021 roku unowocześniliśmy nazwę marki, zmieniając ją 
na BetterStyle.

NAGRODY BIZNESOWE. Zdobyliśmy wiele wyróżnień i nagród potwierdzających pozycję 
BetterStyle jako dynamicznie rozwijającej się firmy. 

Naszą filozofią działania jest poprawa jakości codziennego życia poprzez:

1. Ułatwianie codziennych czynności domowych

2. Troskę o zdrowe, dobre życie i samopoczucie

3. Oferowanie szansy każdemu, kto chce rozwijać siebie i swoje umiejętności.

Pragniemy, by produkty BetterStyle były sposobem na wyrażenie siebie, a jednocześnie pewnym 
źródłem dochodu dla naszych Przedstawicieli. 

Przekonaj się, że BetterStyle idealnie pasuje do Twojego indywidualnego stylu życia, a potem zainspiruj 
nim innych!bliżej rodziny i przyjaciół.

POLAND

GERMANY

CZECH REPUBLIC

SLOVAKIA

HUNGARY

UKRAINE

ROMANIA
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 9 Dochodowy Plan Marketingowy daje NIEOGRANICZONE MOŻLIWOŚCI ZARABIANIA

a. Zysk Natychmiastowy 30% lub 43% (suplementy)

b. Rabaty Indywidualne do 15%

c. Rabaty Grupowe do 15%

d. Bonusy Menadżerskie i Dyrektorskie wypłacane od obrotów Grup Liderskich  

ze wszystkich poziomów Twojej struktury: 10%, 1%, 0,5% 0,25%

e. Nagrody pieniężne wartości kilkudziesięciu tysięcy złotych

f. Program samochodowy już od tytułu Starszego Dyrektora!

 9 OSZCZĘDZASZ JUŻ OD PIERWSZEJ WYDANEJ ZŁOTÓWKI – Jako Klubowicz zawsze kupujesz 

w Cenach Klubowych, czyli taniej o minimum 23% niż ceny w katalogu (bez względu na wartość swo-

jego zamówienia)! Kupujesz taniej również te produkty, które w katalogu mają już cenę promocyjną.

 9 SWOBODA SKŁADANIA ZAMÓWIEŃ – Rabaty i bonusy naliczane są po zakończeniu miesiąca. 

Możesz składać tyle zamówień w ciągu miesiąca, ile chcesz, o wartości, jaka Ci odpowiada.

 9 RAZ NALICZONE PIENIĄDZE NIE PRZEPADAJĄ – Pieniądze, które zostały Ci naliczone, będą 

wypłacane w formie rabatów lub na Twoje konto, jeśli masz działalność gospodarczą

 9 KUMULACJA OBROTÓW – Do naliczenia poszczególnych progów rabatowych wlicza-

ją się zamówienia zarówno Twoje własne, jak i zamówienia całej Twojej Grupy Osobistej.  

(patrz: Rozdział: Plan Marketingowy cz.1, str. 11)

 9 PREMIE I RABATY – naliczane są od obrotu handlowego (OH). OH (obrót handlowy) możesz 

sprawdzić w cenniku dostępnym w Strefie Przedstawiciela.

 9 DYNAMICZNY AWANS NA KOLEJNE TYTUŁY – W naszym Planie jest tylko pięć progów 

rabatowych kwalifikujących Cię do osiągania kolejnych tytułów, a wraz z nimi kolejnych nagród 

i bonusów finansowych. Dzięki temu dużo szybciej niż w innych firmach pokonujesz kolejne 

szczeble w drabinie kariery i tym samym szybciej zarabiasz.

 9 STABILNOŚĆ BUDOWANEJ STRUKTURY – Struktura sprzedaży, którą budujesz, jest Twoja, 

a Twoje konto podlega dziedziczeniu.

2. PRZEJRZYSTE ZASADY WYNAGRADZANIA



5

3. SZEROKIE GRONO ODBIORCÓW
W naszej ofercie znajdują się 3 główne kategorie produktów, dzięki czemu każdy znajdzie tutaj coś 

dla siebie – zarówno Twoi Klienci, jak i Ty:

1. Artykuły gospodarstwa domowego.

2. Nowoczesne, wysokiej jakości środki czystości.

3.  Innowacyjne kosmetyki pielęgnacyjne i suplementy promujące zdrowy styl życia 

pod marką Blue Nature.

Rocznie firma BetterStyle wprowadza na rynek kilkaset nowych produktów, 

a nasi Klubowicze co miesiąc otrzymują nowe katalogi z nowymi ofertami  

i setkami promocji.

 9 Nasze produkty NIE SĄ testowane na zwierzętach.

 9 Promujemy surowce ECO oraz pozbawione BPA (szkodliwy bisfenol).

 9 Nie stosujemy GMO (organizmy zmodyfikowane genetycznie).

 9 Wszystkie produkty przeznaczone do kontaktu z żywnością posiadają  

wymagane atesty.

 9 W trosce o środowisko stosujemy proste opakowania i papier z surowców  

odnawialnych.

 9 Dbamy o przystępne ceny, bo uważamy, że wszyscy zasługujemy na produk-

ty najwyższej jakości w dostępnych cenach.

NATURAL

IN G R E D I E N TS

NO ANIMAL
T E S T I N G

ECO

F R I E N D LY G M O F R EEFO O D S AFES AVI N G S



4. PROSTE ZASADY WSPÓŁPRACY

 9 MIESIĘCZNY KATALOG

  Co miesiąc otrzymujesz nowy katalog z nowymi oraz stałymi produktami, specjalnymi promocjami i fanta-

stycznymi ofertami. W każdym katalogu znajdziesz około 400 produktów ulokowanych w trzech głównych 

kategoriach. Dzięki temu co miesiąc możesz pokazywać katalog swoim stałym Klientom i za każdym razem 

znajdą oni coś nowego dla siebie!

 9 BRAK INWESTYCJI WŁASNEJ W BetterStyle nie ma opłaty rejestracyjnej ani ukrytych opłat manipulacyjnych.

 9 BRAK REJONIZACJI
 Nie ma ograniczeń terytorialnych, działasz tam, gdzie jest Ci wygodnie – w całym kraju oraz poza granicami, w kra-

jach, w których działa BetterStyle w ramach systemu MLM ( tzw. sponsorowanie międzynarodowe).

 9 BRAK WYMOGU MIESIĘCZNEJ  
AKTYWNOŚCI

Jako Klubowicz nie musisz składać zamówień w każdym miesiącu, kupujesz, kiedy chcesz.

 9 ELASTYCZNOŚĆ WYBORU CZASU,  
MIEJSCA I SPOSOBU DZIAŁANIA

 Ty wybierasz sposób działania – możesz pracować on-line z domu lub każdego innego miejsca, które posiada internet, 

lub off-line, czyli spotykając się osobiście z potencjalnymi partnerami biznesowymi i klientami. Ty decydujesz, ile czasu 

poświęcasz, ile będziesz zarabiać, jak często otrzymasz podwyżkę i awans. Jesteś swoim szefem.

 9 WYGODA I BRAK RYZYKA
 Zamówione produkty kurier dostarczy Ci bezpośrednio do domu. Gwarancja jakości – w ciągu 30 dni możesz 

zwrócić produkt do BetterStyle, jeśli nie spełni oczekiwań Twoich klientów.

 9 SZYBKI I ŁATWY START! 

BetterStyle pomaga w rozpoczęciu działalności i nagradza aktywność. Jako nowo zarejestrowany Klubowicz:

• możesz wziąć udział w programie Łatwy Start i przez trzy miesiące odbierać specjalne nagrody za Twoją aktywność, 

a jeśli już od początku pragniesz budować swój biznes, masz do dyspozycji specjalny Starter Profesjonalny, który 

zawiera wybrane, najlepiej sprzedające się produkty w specjalnie dla Ciebie obniżonych cenach! Szczegóły sprawdź 

w skrypcie „Twoje pierwsze 90 dni w BetterStyle” lub w Strefie Przedstawiciela na stronie www.betterstyle.pl.

 9 TRANSPARENTNOŚĆ DZIAŁANIA

Jesteśmy pewnym partnerem biznesowym. Firma BetterStyle od początku należy do Polskiego Stowarzysze-

nia Sprzedaży Bezpośredniej (PSSB) – prestiżowej organizacji, stojącej na straży etycznego działania swoich 

członków, zgodnego z regulacjami i przepisami obowiązującego prawa.
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Skąd biorą się PIENIĄDZE?
Oferujemy Tobie TRZY RÓŻNE SPOSOBY 
korzystania z członkostwa
w Klubie BetterStyle:

 ÆOSZCZĘDZANIE

 Æ DORABIANIE

 Æ ZARABIANIE

Każdy z nich jest „szyty na miarę”, co oznacza, 

że odpowiada Twoim indywidualnym wyma-

ganiom i preferencjom. Tylko od Ciebie zależy, 

którą drogę wybierzesz. Jednak niezależnie od 

Twojej decyzji, pamiętaj, że w każdym momencie, 

bez najmniejszego problemu i bez inwestycji, mo-

żesz zmienić zdanie i zdecydować się na korzysta-

nie z pozostałych możliwości.



1. OSZCZĘDZANIE
Kupujesz produkty taniej jako Stały Klient, korzystając z natychmiastowej zniżki 23% lub 30% 

od Cen Katalogowych. Masz zupełną swobodę wyboru tego, co kupujesz, za ile i kiedy, a zniż-

kę otrzymujesz już od pierwszego zakupionego produktu katalogowego. Wszystkie ceny dla  

Klubowicza znajdziesz w specjalnym CENNIKU zamieszczonym w zakładce „Dokumenty”  

w Strefie Przedstawiciela.

 9 Nie masz obowiązku składania regularnych zamówień.

 9 Zamawiasz, kiedy chcesz i tylko to, co chcesz.

 9 Kurier dostarczy zamówienie pod wskazany adres.

 9 Po prostu cieszysz się fajnymi produktami w specjalnych dla Ciebie cenach!

PRZYKŁAD

Cena Katalogowa suplementu Fat Burn PIPERINE = 69,90 zł
Cena dla Ciebie = 48,93 zł

Właśnie oszczędziłeś/łaś: 20,97 zł na tym jednym produkcie.

Na tym etapie mówimy, że zostałeś/łaś swoim  
pierwszym Klientem.
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2. DORABIANIE
To jest droga dla tych, którzy pragną podreperować swój domowy budżet 

w możliwie szybkim tempie, oraz dla tych, którzy uwielbiają sprzedawać. 

Oprócz tego, że OSZCZĘDZASZ, kupując produkty dla siebie, to polecasz 

produkty innym i zyskujesz na dwa sposoby:

1. na ZYSKU NATYCHMIASTOWYM 30% LUB 43% (jest to różnica między 

ceną, po jakiej kupujesz produkty od BetterStyle, a Ceną Katalogową, 

po której je sprzedajesz) oraz

2. na DODATKOWYCH RABATACH (OD 3% DO 15%) wynikających z war-

tości Twojego zamówienia.

Każdy produkt posiada odpowiednią liczbę Punktów (patrz: CENNIK w Strefie 

Przedstawiciela). Każde Twoje zamówienie będzie generowało Punkty, które 

nasz system zsumuje ze wszystkich Twoich zamówień w danym miesiącu 

i podliczy na koniec miesiąca.

Poniższa tabela pokazuje, jaki dodatkowy rabat przysługuje w zależności od 

liczby zgromadzonych Punktów. Im większe będzie Twoje zamówienie, tym 

wyższy uzyskasz dodatkowy rabat.

TABELA RABATÓW:
PUNKTY (P) RABAT (%) TYTUŁ

od 200 3%

500 6%

1200 9%

2000 12% STARSZY PRZEDSTAWICIEL

4000 15% LIDER

JAK TO DZIAŁA? TO PROSTE!

Pokaż katalog jak największej liczbie osób. Możesz to zrobić, dostarczając kata-

log w formie papierowej albo online za pomocą linku do katalogu. Zbierz za-

mówienia od Klientów i złóż zbiorcze zamówienie w swoim sklepie firmowym 

BetterStyle – możesz to zrobić online, logując się w Strefie Przedstawiciela po-

przez stronę firmową www.betterstyle.pl lub mailowo, wysyłając maila na adres 

kontakt@betterstyle.pl albo telefonicznie, dzwoniąc pod numer: 22 318 33 33.

PRZYKŁAD
Załóżmy, że Twoi Klienci zamówili u Ciebie suplementy za 1759 zł.  
Ty kupujesz te produkty w Cenach Klubowych za ok. 1 231 zł (marża za 
suplementy wynosi ok. 43%, czyli ok. 30% taniej od Cen Katalogowych). 
Twoje zamówienie w tym wypadku ma wartość 500P. Według tabeli 
rabatowej kwalifikuje się ono do rabatu 6%.

TWÓJ ZYSK TO:
1. ZYSK NATYCHMIASTOWY ok. 528 zł, bo:

• kupiłeś za ok. 1 231 zł
• sprzedałeś po Cenach Katalogowych za 1 759 zł

  Zysk Natychmiastowy to: 1759 – 1231 = 528 zł, tyle otrzymasz, 
sprzedając produkty swoim Klientom

2. DODATKOWY RABAT 6% 

TWÓJ ZYSK WYNOSI PONAD: 560 zł

1P = ok. 2 zł netto

Wartość prowizji z Planu Marketingowego jest liczona w oparciu o obrót handlowy (OH).  
Wartość OH jest podana przy każdy produkcie. Patrz w cenniku dostępnym w Strefie 
Przedstawiciela.



3. ZARABIANIE
Budujesz swój własny biznes bez finansowych inwestycji, zapraszając do swojego zespołu inne  

osoby i pokazując im, jak należy działać w BetterStyle. Oprócz tego, że korzystasz ze wszystkich 

możliwości, jakie daje oszczędzanie i polecanie produktów (jak w punkcie 1 i 2), czerpiesz jeszcze 

większe korzyści. Otrzymujesz rabaty, dodatkowe bonusy związane z obrotem Twojego zespołu, 

nagrody finansowe, szkolenia i konferencje zagraniczne, Program Samochodowy, a co najważniejsze: 

Twoje zarobki są nieograniczone.

Budując stabilny biznes, masz szansę osiągnąć 
wolność finansową, tworząc w ten sposób  

bezpieczną przyszłość dla siebie i rodziny.
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Jak już wiesz, produkty katalogowe posiadają określoną liczbę punktów, a im więcej masz punktów, 

tym więcej korzyści finansowych dla Ciebie. A teraz najlepsze: punkty możesz zbierać razem z osoba-

mi, które zaprosisz do Klubu BetterStyle!

Mamy takie powiedzenie:

 „Pracuj mądrze, a nie ciężko”

CO TO KONKRETNIE OZNACZA?
Chodzi o to, że nie musisz sam/sama składać dużych zamówień. O wiele lepszy i szybszy efekt 

uzyskasz, pracując z zespołem. Zapraszając osoby do Klubu BetterStyle, budujesz swoją struktu-

rę sprzedaży, którą nazywamy GRUPĄ OSOBISTĄ (GO), która z czasem zamieni się w wielką sieć 

dystrybucyjną, czyli Twój dochodowy biznes. Wszystkie punkty wygenerowane przez zamó-

wienia osób w Twojej Grupie Osobistej sumują się i wyznaczają poziom rabatu wg Tabeli Ra-

batów. Warunkiem naliczenia rabatu jest złożenie osobistego zamówienia za minimum 100P.

PLAN MARKETINGOWY
zostań swoim szefem… BUDUJ SWOJĄ SIEĆ SPRZEDAŻY CZĘŚĆ

1



200P150P
150P

150P

Załóżmy, że zapraszasz do swojego zespołu 3 osoby i każda z nich robi 

zamówienie za 150P, a Ty za 200P kupujesz suplementy. Cała Twoja Grupa 

(wraz z Twoim zamówieniem) wygenerowała 650P, tym samym kwalifi-

kujesz się do rabatu 6% (sprawdź w Tabeli Rabatów), chociaż Twoje 

zamówienie osobiste ma wartość tylko 200P.

TWÓJ ZYSK:

ZYSK NATYCHMIASTOWY  (różnica między ceną, za którą kupiłeś, 

a Ceną Katalogową, po której sprzedałeś) 

ok. 211 zł

DODATKOWY RABAT 6% 

ŁĄCZNIE TWÓJ ZYSK TO OKOŁO: 260 zł

Pamiętaj, wszystkie punkty Twojego zespołu sumują się i wyzna-

czają poziom Twojego rabatu indywidualnego i grupowego.

Z czasem Twoja Grupa rozrasta się o nowe osoby. Uczysz je, jak zapraszać 

kolejne do zespołu (więcej na ten temat w skrypcie szkoleniowym:  

„Twoje pierwsze 90 dni w BetterStyle”).

Każda osoba ma takie same szanse i możliwości rozwoju jak Ty, w Planie 

Marketingowym BetterStyle nie ma znaczenia, w którym momencie oso-

by dołączają do zespołu.

PRZYKŁAD 1
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Twoja Grupa Osobista liczy już 13 osób. Osoby A, B, C mają już swoje 

Grupy Osobiste.

Tak jak w przykładzie 1 Twoje zamówienie wyniosło 200P, czyli potencjalny 

Zysk Natychmiastowy to ok. 211 zł.

Cała Grupa wygenerowała 2 010P, osiągając tym samym poziom ra-

batowy 12%, a Ty osiągnąłeś/łaś tytuł Starszego Przedstawiciela!

Twój rabat osobisty wyniesie 12% (mimo, że złożyłeś/łaś zamówienia tyl-

ko za 200P), a rabat grupowy wyniesie 12% minus rabaty przysługujące 

innym osobom w Twojej GO.

Zauważ, że w Twojej GO (Grupa Osobista) masz 3 osoby, które także mają już 

swoje GO i osiągnęły w tym przykładzie poziom rabatowy 3%. W związku 

z tym one również otrzymają swoje pieniądze. W ten sposób cały rabat wy-

generowany przez wszystkie osoby w Twoim zespole zostanie sprawiedliwie 

podzielony między każdego, kto zakwalifikował się do określonego rabatu.

WYGLĄDA TO TAK:
 9 TWÓJ RABAT OSOBISTY TO 12%   

 9 TWÓJ RABAT GRUPOWY TO:

Osoby A, B i C wygenerowały ze swoimi grupami rabat 3% – 

Ty otrzymasz zatem od tych obrotów 9% (12% – 3%)

Osoby D i E nie zakwalifikowały się do żadnego rabatu, ponieważ ich 

obroty były poniżej 200P, zatem Ty otrzymasz pełny rabat 12%:

Zauważ, że wartość Twojego osobistego zamówienia to tylko 200P, a prze-

cież nie ma ograniczeń, za ile punktów złożysz swoje zamówienie, masz na 

to cały miesiąc! Wszystkie Twoje zamówienia zsumują się na koniec miesiąca.

BA

D

E
C

450P490P

200P
185P

195P
490P

PRZYKŁAD 2

ŁĄCZNIE TWÓJ ZYSK TO PONAD 450 ZŁ



Twoja struktura wciąż rośnie, w każdym tygodniu przybywają nowe osoby 

– nie ma dla nich limitu. Granicą jest jedynie Twoja wyobraźnia…

Pewnego dnia Twoja GO generuje 4 000P, co oznacza, że osiągnąłeś 

najwyższy poziom rabatowy 15% i tytuł Lidera. Tym samym zakoń-

czyłeś pierwszą część Planu Marketingowego i otworzyłeś się na nowe, 

wielkie możliwości finansowe.

A B

C

D

E
1600P (9%)

1000P (6%)

800P (6%)

400P (3%)

150P (0%)

200P

LIDER

TWOJE ZAROBKI W TYM PRZYKŁADZIE:
 9 ZYSK NATYCHMIASTOWY

 9 RABAT INDYWIDUALNY 15%

 9 RABAT GRUPOWY:

• Od A: 15% (15%-0%)

• Od B: 9% (15%-6%)

• Od C: 6% (15%-9%)

• Od D: 12% (15%-3%)

• Od E: 9% (15%-6%)

UWAGA! 
Dodatkowo otrzymujesz 
jednorazową nagrodę pieniężną 
za tytuł  Lidera: 
600 zł brutto!

ŁĄCZNIE TWÓJ ZYSK 
TO PONAD 650 ZŁ

RAZEM Z NAGRODĄ JEDNORAZOWĄ 

ZAROBISZ PONAD: 1 250  zł
Gratulacje! 
Właśnie zostałeś Liderem

PRZYKŁAD 3
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ZOBACZ, JAK SZYBKO MOŻESZ ROZWIJAĆ TWÓJ BIZNES
Jeśli Twoim celem jest osiągnięcie dochodu pasywnego i uczysz swoich partnerów duplikacji (czyli powielania Twoich działań), to Twoja Grupa Osobista 

będzie rosła w sposób błyskawiczny. Jeśli na przykład zapraszasz do zespołu pięć osób miesięcznie, naucz swoich ludzi robić to samo, a następnie naucz ich, by 

nauczyli tego samego te osoby, które zaprosili do biznesu itd., a Twoja organizacja zacznie rozwijać się w lawinowym tempie.

Spójrz poniżej, jak to wygląda w praktyce. Możesz rekrutować na przykład tylko dwie osoby w miesiącu i uczyć tego swoich ludzi (każdy rekrutuje dwie osoby), 

ale możesz też rekrutować miesięcznie 5 osób i tego samego uczyć ludzi. Ta mała różnica wielokrotnie zwiększy Twoje zarobki. Spójrz:

liczba osób 

w Twojej Strukturze

liczba osób 

w Twojej Strukturze

Ty i Twój zespół rekrutujecie 

po 5 osób

Ty i Twój zespół rekrutujecie 

tylko po 2 osoby

“Osoba, która twierdzi, że coś jest niemożliwe, nie powinna przeszkadzać osobie, która właśnie to robi.” 
Chińskie przysłowie

Widzisz różnicę? 
BUM!



PLAN MARKETINGOWY
CZĘŚĆ

2

Jesteś Liderem. Nadszedł czas, aby rozpocząć kolejny, fascynujący etap roz-

woju swojej organizacji biznesowej i zwielokrotnić swoje dochody. Na tym 

etapie będziesz się koncentrować na tym, aby kreować nowych Liderów 

w Twojej strukturze. Znasz już tę drogę, wiesz, co należy robić, przekaż tę 

wiedzę ludziom, którzy tak jak Ty pragną niezależności finansowej. Pomóż 

innym odnosić sukcesy. W naszej branży Twój sukces będzie wprost propor-

cjonalny do sukcesów Przedstawicieli w Twojej strukturze.

Druga część Planu Marketingowego (PM) BetterStyle przyznaje Ci wiele  

dodatkowych korzyści. Oprócz wszystkich zysków wynikających z pierwszej 

części PM otrzymujesz:

 9 NAGRODY PIENIĘŻNE w wysokości od 1000 zł brutto do kilkudziesię-

ciu tysięcy złotych za awans na kolejny tytuł w Planie Marketingowym.

 9 BONUS MENADŻERSKI w wysokości 10% od wszystkich Twoich bez-

pośrednich Grup Liderskich.

 9 BONUS DYREKTORSKI w wysokości 1%, 0,5% i 0,25% od globalnego 

obrotu Grup Liderskich poziomu II, III, IV całej Twojej Struktury.

 9 UDZIAŁ W ZAGRANICZNYCH KONFERENCJACH VIP – czekają na 

Ciebie luksusowe hotele w opcji All Inclusive. 

 9 PROGRAM SAMOCHODOWY – jeśli zawsze marzyłeś o luksusowej 

marce samochodu, ale nie było Cię na nią stać, to teraz możesz spełnić 

to marzenie! Program samochodowy BetterStyle nie ogranicza i nie  

określa, jaka marka jest najlepsza – to Ty o tym zdecydujesz.

A oto, co zyskujesz, osiągając kolejne, coraz wyższe tytuły w BetterStyle. 

Czytaj dalej....

Możesz mieć w swoim życiu wszystko, czego chcesz, jeśli tylko 
pomożesz wystarczającej liczbie ludzi uzyskać to,  

czego oni chcą – Zig Ziglar
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MENADŻER LIDER

Ty – 100P osobistych 
2 000P grupowych

Adam
4 000P

10% Bonus Menadżerski

Jeśli pomożesz Przedstawicielowi ze swojego Pierwszego Poziomu (bezpośrednio pod Tobą 

w strukturze) osiągnąć poziom rabatowy 15%, czyli zdobyć tytuł Lidera (tj. 4000P) i Twoja 

Grupa Osobista będzie robiła minimum 2000P – osiągniesz tytuł MENADŻERA.

Grupa Liderska odłącza się od Twojej Grupy Osobistej, ale nadal pozostaje w Twojej 

strukturze, a Ty otrzymujesz od niej bonusy.

Od tego momentu, za tego i każdego następnego Lidera na Twoim pierwszym poziomie, 

otrzymasz 10% od obrotu handlowego tych Grup Liderskich niezależnie od ich ilości.

MENADŻER:
TWOJE DODATKOWE KORZYŚCI:

1. Bonus Menadżerski 10%

2. Rabat Indywidualny 15%

3. Rabat Grupowy do 15%

4. Nagroda pieniężna jednorazowa 1000 zł

Gratulacje! 
Otrzymujesz prawo do Bonusu 
Menadżerskiego 10% od wszystkich 
swoich Grup Liderskich



Zarobisz tyle pieniędzy w BetterStyle, ile wysiłku włożysz w marketing i rozwój swo-

jej struktury.

Twoje pieniądze będą liczone od liczby utworzonych Grup Liderskich i od wielkości 

zakupów dokonanych przez Twoją Grupę Osobistą. Tytuł Starszego Menadżera osią-

gasz, gdy wypromujesz dwie bezpośrednie Grupy Liderskie.

TWOJE DODATKOWE KORZYŚCI:

1. Bonus Menadżerski 10%

2. Rabat Indywidualny 15%

3. Rabat Grupowy do 15%

4. Nagroda pieniężna jednorazowa 1 800 zł

5. Kwalifikacja na Zagraniczną Konferencję VIP

STARSZY
MENADŻER LIDERLIDER

Ty – 100P osobistych 
2 000P grupowych

Adam
4 000P

Kasia
4 000P

10% Bonus Menadżerski10% Bonus Menadżersk
i

STARSZY MENADŻER:

Gratulacje! 
Masz możliwość udziału  
w konferencji zagranicznej VIP
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*Tytuł Dyrektora osiągniesz, gdy wypromujesz cztery bezpośrednie 

Grupy Liderskie. Jako Dyrektor otrzymujesz prawo udziału w global-

nych obrotach firmy (BONUS DYREKTORSKI) 1%, który wypłacany 

jest od wartości obrotów wszystkich Grup Liderskich Twojej struktury 

od drugiego poziomu w dół aż do kolejnego tytułu dyrektorskiego.

** Od poziomu Dyrektora, bonus dyrektorski wypłacany jest od 

pierwszego miesiąca osiągnięcia tytułu, natomiast NAGRODA  

JEDNORAZOWA wypłacana jest po spełnieniu kwalifikacji dyrektorskiej 

polegającej na utrzymaniu statusu określonego tytułu dyrektorskiego 

przez 6 z 12 miesięcy.

Ty – 100P osobistych 
2 000P w GO

10%

1%

1%

1%

POZIOM I

POZIOM II

POZIOM III

POZIOM IV

POZIOM V

POZIOM VI

1%

1%

TWOJE DODATKOWE KORZYŚCI:

1. Bonus Menadżerski 10%

2. Rabat Indywidualny 15%

3. Rabat Grupowy do 15%

4.�*BONUS DYREKTORSKI 1% od wszystkich  
Grup Liderskich Twojej struktury od drugiego  
poziomu w dół

5.**Nagroda pieniężna jednorazowa 7 000 zł

6. Kwalifikacja na Zagraniczną Konferencję VIP

DYREKTOR:



Tytuł Starszego Dyrektora osiągniesz, gdy wypromujesz sześć bezpo-

średnich Grup Liderskich. Jako Starszy Dyrektor otrzymujesz prawo 

udziału w globalnych obrotach firmy, oprócz Bonusu Dyrektorskiego 

1%, dodatkowo Bonus Starszego Dyrektora 0,5%, który wypłacany jest 

od wartości obrotów handlowych wszystkich Grup Liderskich Twojej 

struktury od trzeciego poziomu w dół aż do kolejnego tytułu Starszego 

Dyrektora.

10%

1%

1%  0,5% 

1%  0,5% 

1%  0,5% 

POZIOM I

POZIOM II

POZIOM III

POZIOM IV

1%  0,5% POZIOM V

POZIOM VI

Ty – 100P osobistych 
2 000P w GO

TWOJE DODATKOWE KORZYŚCI:

1. Bonus Menadżerski 10%

2. Rabat indywidualny 15%

3. Rabat Grupowy do 15%

4.  BONUS DYREKTORSKI 1% od wszystkich  
Grup Liderskich Twojej struktury od drugiego  
poziomu w dół.

5.  BONUS STARSZEGO DYREKTORA 0,5% od  
wszystkich Grup Liderskich Twojej struktury  
od trzeciego poziomu w dół.

6. Nagroda pieniężna jednorazowa 10 000 zł

7. Kwalifikacja na Zagraniczną Konferencję VIP

8.  Kwalifikacja do PROGRAMU SAMOCHODOWEGO  
I-go stopnia 2000 zł co miesiąc

STARSZY DYREKTOR:

Gratulacje! Właśnie rozpocząłeś 
kwalifikację do Programu Samochodowego!
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10%

1%

1%  0,5%  0,25% 

1%  0,5%  0,25% 

1%  0,5% 

POZIOM I

POZIOM II

POZIOM III

POZIOM IV

1%  0,5%  0,25% POZIOM V

POZIOM VI

9 
Grup

Liderski�

Tytuł Dyrektora Generalnego osiągniesz, 

gdy wypromujesz dziewięć bezpośred-

nich Grup Liderskich. Jako Dyrektor Gene-

ralny otrzymujesz wszystkie dotychczaso-

we Bonusy Dyrektorskie oraz dodatkowo 

prawo udziału w globalnych obrotach 

firmy (Bonus Dyrektora Generalnego) 

0,25%, który wypłaca-

ny jest od wartości 

obrotów wszystkich 

Grup Liderskich Twojej 

struktury od czwarte-

go poziomu w dół 

aż do kolejnego tytułu 

Dyrektora Generalnego.

TWOJE DODATKOWE KORZYŚCI:

1. Bonus Menadżerski 10%

2. Rabat Indywidualny 15%

3. Rabat Grupowy do 15%

4.  BONUS DYREKTORSKI 1% od Grup Liderskich 
 od drugiego poziomu w dół

5.  BONUS STARSZEGO DYREKTORA 0,5 % od  
Grup Liderskich od trzeciego poziomu w dół

6.  BONUS GENERALNY 0,25 % od wszystkich  
Grup Liderskich Twojej Struktury od czwartego  
poziomu w dół

7.  Nagroda pieniężna jednorazowa 14 000 zł

8.  Kwalifikacja na Zagraniczną  
Konferencję VIP

9.  Kwalifikacja do PROGRAMU SAMOCHODOWEGO  
II-go stopnia 3000 zł co miesiąc

DYREKTOR GENERALNY:



TABELA TYTUŁÓW I BONUSÓW

Tytuł Liczba Liderów
bezpośrednich

Rabat
Bonus

Menadżera
(I Poziom )

Bonus
Dyrektora

(od II poziomu 
w dół struktury)

Bonus
St. Dyrektora

(od III poziomu 
w dół struktury)

Bonus
Generalny  

(od IV poziomu 
w dół struktury)

Bonus  
Samochodowy. 

Wypłaty  
miesięczne 

brutto

Nagrody
Jednorazowe

 Brutto

LIDER 0 15% - - - - - 600

MENADŻER 1 15% 10% - - - - 1 000

STARSZY MENADŻER 2 – 3 15% 10% - - - - 1 800

DYREKTOR 4 – 5 15% 10% 1% - - - 7 000

STARSZY DYREKTOR 6 – 8 15% 10% 1% 0,5% - 2 000 10 000

DYREKTOR GENERALNY 9 – 11 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 3 000 14 000

STARSZY
DYREKTOR GENERALNY 12 – 15 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 3 000 18 000

ZŁOTY
DYREKTOR GENERALNY 16 – 19 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 3 000 26 000

SZAFIROWY
DYREKTOR GENERALNY 20 – 25 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 3 000 36 000

DIAMENTOWY
DYREKTOR GENERALNY 26 + 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 3 000 46 000

 

Bonusy wypłacane są co miesiąc. Warunkiem naliczenia Bonusu jest:
1. Zakupy własne za min. 100 P.
2. Minimum 2.000 P w Grupie Osobistej (od tytułu Menedżera).
3. 1 nowy Przedstawiciel w Grupie Osobistej, który w tym miesiącu rozpocznie program Łatwy Start (czyli zrobi zakupy za 100P ).
 Nie musi być sponsorowany osobiście.

* Podane wartości w kolumnie „Twoje Pieniądze” są średnimi wartościami brutto. Twój zysk zależy od budowy Twojej struktury.

Wartość prowizji z Planu Marketingowego jest liczona w oparciu o obrót handlowy (OH). 

Wartość OH jest podana przy każdy produkcie. Patrz w cenniku dostępnym w Strefie Przedstawiciela.
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swoich marzeń! 
WYBIERZ SAMOCHÓD

 
To od Ciebie zależy, jakim luksusowym i bezpiecznym  

samochodem będziesz podróżować.

CZY WIESZ, ŻE SAM WYBIERASZ MARKĘ 
I MODEL SAMOCHODU? 

1.  Od tytułu STARSZEGO DYREKTORA –  

2 000 zł miesięcznie (brutto)

2.  Od tytułu DYREKTORA GENERALNEGO –  

3 000 zł miesięcznie (brutto)

Szczegóły dotyczące Programu Samochodowego  

znajdziesz w Strefie Przedstawiciela.

WEŹ UDZIAŁ 
W ZAGRANICZNEJ

Połącz biznes z zabawą, bo jako Klubowicz masz szansę uczestniczyć w kon-

ferencjach krajowych i zagranicznych.

Kwalifikacje ogłaszane są co roku. Szczegóły znajdziesz w Strefie Przedstawiciela.

konferencji VIP



Wiesz już, skąd biorą się pieniądze w BetterStyle.  

Jeśli chcesz wiedzieć, JAK je zdobyć, skontaktuj się 

ze swoim Sponsorem/ Liderem lub zapoznaj się z na-

szym skryptem szkoleniowym: „Twoje pierwsze 90 dni  

w BetterStyle”.

POLUB NASZ PROFIL FIRMOWY NA FB – dzięki temu 

zawsze będziesz na bieżąco z aktualnościami firmowymi. 

Uczestnicz we wszystkich szkoleniach na żywo i online, 

które organizujemy.

Cieszymy się z każdego sukcesu ludzi, którzy związali swoją 

przyszłość z BetterStyle. Jesteśmy dumni z ich osiągnięć 

oraz z tego, jak fantastycznie zmienia się ich życie niemal 

na naszych oczach.

Z radością też przyjmujemy każdy gest sympatii i uznania 

dla naszych własnych działań…

Powodzenia!
Zespół BetterStyle



25

JAK SKŁADAĆ ZAMÓWIENIA? TO BARDZO PROSTE I WYGODNE!
1. ZAMÓWIENIE MOŻNA ZŁOŻYĆ:

9Na stronie internetowej www.betterstyle.pl (kliknij w prawym górnym rogu logowanie)

9 E-mailem na adres: kontakt@betterstyle.pl

9 Telefonicznie 22 318 33 33 

2. OPŁATA WYSYŁKOWA – zależna od ilości punktów – patrz cennik

9 Zamówienie 100 punktów i więcej = 0 zł, koszty ponosi firma

9 Wymień opłatę wysyłkową na PRODUKT-WYSYŁKĘ. 

 Szczegóły sprawdź w dokumentach w Strefie Przedstawiciela

3. DOSTAWA

9 Zamówione produkty dostarczone będą kurierem na adres korespondencyjny

9 Zamówienie jest płatne on-line lub kurierowi przy odbiorze

9 Kurier pobiera tylko kwotę z faktury

9 Kurier nie ma prawa pobierać żadnych dodatkowych opłat z tytułu doręczenia paczki

9Termin realizacji zamówienia – od 1 do 5 dni roboczych

4, DZIAŁALNOŚĆ GOSPODARCZA

 9 Warunkiem jest dostarczenie kompletu dokumentów rejestracyjnych:

• W przypadku rejestracji firmy należy przesłać e-mailem:

 – Zaświadczenie (kopia) o wpisie do ewidencji działalności gospodarczej

 – Numer REGON, numer NIP, numer konta

 – Oświadczenie o wyborze zwolnienia z VAT lub zgłoszenie rejestracyjne VAT-R 

 – Upoważnienie (oryginał) dla BetterStyle do wystawiania faktur w imieniu Przedstawiciela 

(do pobrania na stronie www.betterstyle.pl w Strefie dla Przedstawiciela)

 – Zobowiązanie do podania pisemnej informacji o zawieszeniu, zakończeniu działal-

ności lub przekroczeniu progu zwalniającego z VAT oraz jakichkolwiek innych zmian 

z wyprzedzeniem miesięcznym. W przeciwnym razie wszelkie korekty i wyjaśnienia przed 

Urzędem Skarbowym spoczywają na Przedstawicielu.



5. REKLAMACJE

 9 Do składanej reklamacji należy dołączyć druk reklamacyjny z prawidłowo poda-

nym numerem faktury, na której znajduje się reklamowany produkt 

 9 Gwarancja jakości

• Klient ma prawo do zwrotu kupionych towarów w terminie 14 dni od daty 

zakupu pod warunkiem, że produkt ten nie jest zniszczony, a w przypadku 

produktów do czyszczenia lub kosmetyków, zużyty nie więcej niż w jednej 

trzeciej swojej zawartości.

• Przedstawiciel zobowiązany jest zwrócić klientowi zapłaconą przez niego 

kwotę i przesłać produkt pocztą jako przesyłkę ekonomiczną do siedziby 

BetterStyle w Polsce w terminie 30 dni liczonych od dostarczenia produktu 

Przedstawicielowi wraz z wypełnionym drukiem reklamacji i kopią faktury.

 9 Reklamacje wynikające z tytułu wad produktów

• Reklamacje wynikające z tytułu wad produktów uwzględniane będą w ter-

minie 12 miesięcy od daty zakupu Członkom Klubu BetterStyle przez firmę.

• Członkowie Klubu zobowiązani są do przesłania wadliwego produktu do sie-

dziby BetterStyle w Polsce wraz z wypełnionym drukiem reklamacji.

• W razie pozytywnego rozpatrzenia reklamacji firma prześle nowy produkt 

wraz z kolejnym zamówieniem lub jego równowartość zwróci na konto raba-

towe Członka Klubu. W przypadku rezygnacji Członka Klubu z uczestnictwa 

w Klubie BetterStyle produkt zostanie dosłany.

 9 Reklamacje ilościowe

• Prosimy o sprawdzenie paczki w obecności kuriera, a w razie stwierdzenia bra-

ku produktu, o niezwłoczne poinformowanie o tym fakcie BetterStyle.

• Reklamacje ilościowe będą rozpatrywane wyłącznie w ciągu 3 dni od 

otrzymania paczki przez Przedstawiciela.

• W razie pozytywnego rozpatrzenia reklamacji firma prześle nowy produkt 

wraz z kolejnym zamówieniem lub zostanie wystawiona faktura korygująca. 

UWAGA! Nie przyjmujemy reklamacji wysłanych za pobraniem! Produkty reklama-

cyjne należy wysłać paczką ekonomiczną na adres: ul. 3-go Maja 8, 05-800 Pruszków 

Kontakt do Działu Reklamacji BetterStyle: reklamacje@betterstyle.pl

KORZYSTAJ Z NASZEJ STRONY WWW.BETTERSTYLE.PL

Tutaj możesz przejrzeć katalog on-line oraz wejść na zakładkę: Strefa Przedstawiciela, 

gdzie:

1. złożysz zamówienie i sprawdzisz wcześniejsze zamówienia,

2. zarejestrujesz swoich nowych Przedstawicieli,

3. sprawdzisz aktywność swojej struktury,

4. pobierzesz ważne dokumenty, jak: aktualny cennik, druk reklamacji, informacje  

o bieżących akcjach i promocjach. 

5. szczegółowe informacje znajdziesz na www.betterstyle.pl (Strefa Przedstawiciela) 

DOSTAWA I ODBIÓR TOWARU

Zaraz po otrzymaniu zamówionych towarów dostarcz je Klientom w ustalonym ter-

minie. Pakuj produkty dla Klientów w reklamówki firmowe. Twoja rzetelność, punk-

tualność i sprawna dostawa produktów tworzą solidne podstawy więzi z Klientami. 

Zaufanie sprawia, że Klienci chętnie składają kolejne zamówienia. Im więcej pozyskasz 

stałych Klientów, którzy będą u Ciebie zamawiać regularnie, tym bardziej stabilne 

będą podstawy Twojej działalności.
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WAŻNE POJĘCIA
ZYSK NATYCHMIASTOWY (MARŻA 30%) – kwota wynikająca z różnicy między 

ceną, po jakiej kupujesz produkty w BetterStyle (cena Przedstawiciela – patrz cennik) 

a ceną katalogową, po której kupują Twoi Klienci. Zysk Natychmiastowy zostawiasz 

sobie, do BetterStyle wpłacasz wartość podaną na fakturze.

SPONSOROWANIE – zapraszanie do współpracy osób do Twojej struktury 

sprzedaży (Grupy Osobistej) na zasadach określonych przez Plan Marketingowy 

BetterStylel (inaczej: rekrutowanie nowych osób).

PUNKTY – każdy produkt ma przypisaną określoną wartość punktową, stanowiącą 

o poziomie rabatowym. 1 punkt to około 2 zł netto.

GRUPA OSOBISTA – Przedstawiciele, których zaprosiłaś/zaprosiłeś do współpracy, 

oraz ci, których zaprosili Twoi Przedstawiciele oraz osoby zaproszone przez Przedsta-

wicieli Twoich Przedstawicieli itd.

GRUPA LIDERSKA – Grupa Osobista o obrotach minimum 4 000 punktów Przed-

stawiciela, który osiągnął tytuł Lidera.

PIERWSZY POZIOM – Przedstawiciele, których wprowadziłaś/wprowadziłeś do 

swojej struktury bezpośrednio „pod siebie” (inaczej: pierwszy poziom).

TWOJE PIENIĄDZE – na Twoje Pieniądze składają się rabaty za wyniki, bonusy, 

jednorazowe nagrody pieniężne.

RABATY – Rabaty to są kwoty naliczone od Twojego osobistego obrotu handlowe-

go osobistego netto oraz od od obrotu handlowego Twojej osobistej grupy. Następ-

nie są one dzielone na poszczególne osoby w grupie w proporcjach wynikających 

z przysługujących Ci poziomów rabatów (od 3% do 15%).

a)  Jeżeli jesteś Przedstawicielem BetterStyle, to otrzymasz je jako wynagrodzenie za 

usługi rozwoju sieci wykonywane w ramach prowadzonej przez Ciebie działalno-

ści gospodarczej, a podstawą wypłaty jest prawidłowo wystawiona faktura.

b)  Jeżeli jesteś Stałym Klientem BetterStyle, to otrzymasz upust od następnych zaku-

pów, tzn. będziesz mógł dokonać zakupów po obniżonej cenie. 

OBRÓT HANDLOWY (OH) – jest podstawą do naliczania premii i rabatów z Planu 

Marketingowego. Możesz sprawdzić w cenniku w Strefie Przedstawiciela.

BONUSY – element kalkulacyjny Twojego wynagrodzenia z tytułu świadczenia 

usług marketingowych i rozwoju sieci. Bonus jest liczony od wartości od obrotów 

handlowych netto Twoich Grup Liderskich (Twój pierwszy poziom) oraz Grup Lider-

skich drugiego, trzeciego, czwartego i kolejnych poziomów. Wyróżniamy 5 rodzajów 

Bonusów: 10%, 1%, 0,5%, 0,25% naliczane od tytułu Menadżera.

JEDNORAZOWE NAGRODY PIENIĘŻNE – element kalkulacyjny Twojego wyna-

grodzenia z tytułu świadczenia usług marketingowych i rozwoju sieci. To wynagro-

dzenie jest przyznawane w ramach ścieżki kariery dla Przedstawicieli BetterStyle.

CENNIK PRZEDSTAWICIELA – wykaz produktów, znajdujących się w aktualnej 

ofercie sprzedaży (katalog/ulotka), zawierający: kody dla każdego produktu, warto-

ści punktowe, ceny dla przedstawiciela (brutto z VAT) i ceny katalogowe dla klien-

tów. Cennik ulega zmianie każdorazowo ze zmianą katalogu / ulotki.

Wersja 12.2025



Każdy SUKCES
zaczyna się
od decyzji,

by spróbować!

PL080

Better Life!


